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CAME在中国的长久合作战略。
中国市场是一个充满传奇色彩的地方，它吸引我们的同时也让我们小心谨慎。只有找到可靠、专业的合作伙伴，才能取得成功。只有通过共同努力，才能实现成功。我们相信，真正的合作伙伴关系应建立在以下基础上：
信任。
当合作伙伴携手将新产品和服务推向市场时，信任是创造真正成功业务的关键要素。喀美的政策是建立长期合作关系，从合作中获得利润以及满足感。
质量。
优质的产品和有竞争力的价格相互平衡，才能确保成功和繁荣。而且，产品应始终按需供应。因此，喀美为其合作伙伴在上海保税区建立了一个物流中心，可以为中国合作伙伴和其他国家的买家提供服务。
利润。
喀美始终关注稳定、透明、清晰的价格制定。喀美中国的政策是确保所有合作伙伴都能获得可观的收益水平。
支持和全面参与。
培训。喀美定期为管理人员提供培训。销售经理是保证公司资金流的生力军。销售经理接受的培训越好，他们就能越快开始创收。
喀美一贯奉行"舒适安装和友好使用"的政策，在此框架内，我们提供高度专业化的培训课程，旨在扩展对产品的技术知识，了解新产品的发布和安装技术。对我们来说，重要的是确保我们合作伙伴的专家能够尽快开始使用喀美的设备。喀美中国设备的安装应简单易行。
销售。
销售对我们非常重要，我们和我们的合作伙伴都希望每一件喀美产品都能尽快找到它的客户。因此，我们开展了一项广告活动，旨在让我们的未来客户熟悉喀美产品的质量和设计，并支持我们合作伙伴的零售销售。
喀美投资于提高销售额，我们意识到，一个积极进取且受过培训的经理比一个仅受过培训的经理更有生产力，因此喀美中国为合作伙伴提供了特殊的条件来激励销售经理。
长期合作。
建立业务关系始终离不开信任和时间。即使在当今瞬息万变的世界，建立所有流程并开始工作也需要时间。我们愿意在中国市场投入世上最珍贵的东西——时间。
通过推广先进技术以及与合作伙伴和客户保持长期合作关系，喀美始终坚持其成为自动化和安全领域领头羊的使命。我们期待着向客户介绍卓越的欧洲品质和真正的意大利设计。
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